
Esta presentación ha sido preparada por Nu Skin en enero de 2025 y está dirigida exclusivamente a los Nu Skin 
Brand Affiliates registrados en Europa y África. No podrá utilizarse en ningún otro lugar.

Se prohíbe su uso, duplicación o modificación no autorizados

Alcanzar beneficios de ventas como Brand Affiliate requiere de una gran cantidad de tiempo, esfuerzo y 
compromiso. El éxito también dependerá de tus habilidades, tu talento y tu capacidad de liderazgo. Nu Skin 

no garantiza resultados económicos favorables. Los resultados de cada participante pueden variar 
considerablemente. Puedes encontrar un resumen completo de las ganancias para cada nivel del Plan de 

Rendimiento de Ventas de tu región o mercado en www.nuskin.com.

No se pagan bonificaciones por contrataciones de personal. Tampoco se percibirá compensación alguna por 
patrocinar a otros Brand Affiliates.

Para más información, consulta las Condiciones de Europa y África We Go Home Provo Success Trip 2026 
disponibles en My Workspace en www.nuskin.com.

Consulta el glosario de marcas comerciales en www.nuskin.com para ver la lista de todas las marcas 
comerciales registradas en los mercados de Nu Skin de Europa y Sudáfrica.

http://www.nuskin.com/
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En junio de 2026, nos 
dirigiremos a la preciosa ciudad 
de montaña de Provo, el lugar 

oficial de origen
de Nu Skin.

… donde todo empezó

¿Por qué?

14/07/2025



PORQUE ES LA 
OPORTUNIDAD 

PERFECTA PARA…

Visitar nuestra 
oficina 

principal
14/07/2025



CONOCER LA 
EMPRESA MÁS 

A FONDO

VER NUESTRO 
LABORATORIO

CONOCER 
GENTE NUEVA
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… y todo ello, 
mientras te rodeas 

de nuestra historia
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¡CELÉBRALO!

LA ÚNICA FORMA 
DE HACER UN 

BUEN TRABAJO 
ES AMAR LO 
QUE HACES 

LO QUE HACES:
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¿Cómo puedes 
calificarte?

Podrán participar de la calificación para el Viaje del éxito los 
Brand Affiliates que reúnan los siguientes requisitos:

nunca hayan alcanzado el título de Lapis Partner antes del 
1 de octubre de 2024, 

PERIODO DE CALIFICACIÓN:
1 DE JULIO DE 2025 - 30 DE JUNIO DE 2026

• Una Cuenta de Brand Affiliate solo puede calificar para este Viaje del éxito una vez en 
el tiempo. 

• Si calificas para este Viaje del éxito, no podrás calificar para el Viaje del éxito We Go 
Far 2026. Si cumples con los criterios de calificación para ambos viajes del éxito, tu 
primer viaje será este Viaje del éxito. 
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REQUISITOS PARA LA CALIFICACIÓN:
 Aumentar su título al menos a Lapis Partner (“Título objetivo”) por primera vez entre el 1 de octubre de 2024 y el 1 de enero de 2026.

 Durante el Periodo de Cualificación para el Viaje de Éxito, debes recibir los pagos de acuerdo con tu Título Objetivo (Socio Lapis, o Título superior) durante un mínimo de
seis (6) meses naturales, incluyendo el mes de junio de 2026 (mes obligatorio).

 Durante esos mismos seis (6) meses, incluido el mes de junio de 2026 (mes obligatorio):

o Alcanzar un mínimo de 3000 GSV incluyendo 250 DCSV por mes natural.

o Asegurarte de contar con un mínimo de dos (2) Equipos de liderazgo calificados*.

• Un Equipo de liderazgo calificado es (1) un Brand Representative de Generación 1 que cumple con los requisitos de mantenimiento de su título (incluido un Brand Representative que usa puntos Flex) o (2) un Brand 
Representative de Generación 1 en degradación (un Brand Representative que no ha cumplido con los requisitos de mantenimiento durante el mes natural) que tiene un Brand Representative de Generación 1-6 en 
su organización, incluido un Brand Representative que use puntos Flex. 
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Jul. Ago. Sep. Nov.Oct.

¡AL VIAJE DEL ÉXITO!

Dic.

CONSEGUIR UN NUEVO SOCIO DE LAPIS

* Solo se trata de un ejemplo. 

PERIODO DE CALIFICACIÓN

MANTÉN TU NUEVO TÍTULO DE SOCIO LAPIS, OBTÉN UN MÍNIMO DE 3000 GSV CON 250 DCV Y 2 EQUIPOS DE LIDERAZGO 
CUALIFICADOS EN CUALQUIERA DE LOS 6 MESES CUALIFICADOS DURANTE EL PERÍODO DE CUALIFICACIÓN, INCLUIDO JUNIO DE 2026.

Ene. Feb. Mar. Abr. Mayo Junio
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